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Uspésné vyjednavani
VZDYCKY JE NECO ZA NECO. KDO SI NEREKNE, NEDOSTANE.

O vysledku mnohamésicni prace mizZe rozhodnout par minut jednani. Zalezi na
tom, jak je obchodnik zvladne.

. Pozi¢ni vs. principialni vyjednavani

= Faktory ovliviiujici obchodniho jednani

] Razné alternativy vysledku obchodniho jednani

= Vase osobni negociacni predpoklady

. Nejcastéjsi pouzivané taktické tahy pfi vyjedndvani
= Co 0 ndas béhem jednani prozrazuje nase rec téla?

Tréninkovy den je postaven tak, Ze se v ném stridaji prvky skoleni (vykladu), workshopu a skupinové diskuze (které
argumenty v jedndni pouZit a kdy, rozbor obchodnich pfipadu z praxe a sdileni best practice) a tréninku (zkousime
vyjedndvaci taktiky v rolovych hrdch ,,proddvajici - kupujici®).

Zaradime do programu simulaci vyjednavani podle Vaseho konkrétniho obchodniho
pfipadu. Pfipravu zaddani, popis roli a dramaturgii vyjednavaci hry domluvime se
zodpovédnym pracovnikem Vasi firmy predem. Velmi doporucuji - extrémné praktické pro
ucastniky!

Tésim se na spolecny trénink.

Dusan Jilek

Lektor, kou¢ a konzultant s vice neZ 20letou praxi v obchodé a managementu. Vede tréninky
obchodnich a manazerskych dovednosti a provadi individudIni koucink.

Svou profesni kariéru rozvijel v oblasti fizeni obchodu, stal u zrodu nejvétsi stavebni spoftitelny
v Ceské republice. Ridil obchod v oblasti retailu v zahraniéni bance. V letech 2005 — 2014 byl
spolumajitelem a obchodnim feditelem spolecnosti Everesta. Diky své jazykové vybavé
spolupracoval se zahrani¢nim managementem firemni klientely.

Nyni se vénuje samostatnému podnikani.

KONTAKT: 775 201 325, info@dusanjilek.cz, www.dusanjilek.cz
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